Ry
atlbt Y elepal  AL-INVEST Verde @
Association Technique Internationale ** Gateway - I|||||I III'” Il |I I I"I I‘I |”| I

des Bois Tropicaux

MADERA CERO DEFORESTACION

PLIEGO DE CONDICIONES PARA CONTRATACION DE

ASISTENCIA Y APOYO TECNICO EN DESARROLLO DE

MODELOS DE TRANSFORMACION NEARSHORING Y
FACILITACION COMERCIAL

Marzo 2025

Association Technique Internationale des Bois Tropicaux - 45 bis, Avenue de la belle Gabrielle - 94736 Nogent-sur-Marne Cedex - Francia
Web: https://www.atibt.org/en - e.mail : sec@atibt.org - Tel. +33 (0)1 43 94 72 68 - Fax +33 (0)1 43 94 72 09

1


https://www.atibt.org/en

e
. at|bt AL-INVEST Verde @

* *

*
“.Gateway [ IMITIINITNNNNRIY
* *
Association Technique Internationale x Gateway ot

des Bois Tropicaux

1/ Antecedentes

El proyecto Madera Cero Deforestacion es una iniciativa financiada por la Comisién Europea a través del
programa AL-INVEST Verde, cuyo objetivo es promover el crecimiento sostenible y la creacién de empleo
en América Latina. Este programa impulsa la transiciéon hacia economias bajas en carbono, eficientes en
el uso de recursos y con modelos de produccién circulares, fomentando la adopcidon de practicas
sostenibles en sectores estratégicos.

En su convocatoria de 2024, el programa AL-INVEST Verde otorga especial relevancia al cumplimiento del
Reglamento (UE) 2023/1115, conocido como EUDR (European Union Deforestation Regulation), el cual
establece criterios estrictos para garantizar que los productos importados a la Union Europea no
contribuyan a la deforestacién y cumplan con estandares de sostenibilidad.

Bajo estas premisas, el proyecto Madera Cero Deforestacion ha sido aprobado con el liderazgo de Ila
Asociacion Técnica Internacional de las Maderas Tropicales (ATIBT) y la participacion de la cooperativa
Tuumben Kooben, en colaboracién con la Secretaria de Desarrollo Econémico de Quintana Roo (SEDE) y
la Secretaria de Medio Ambiente, Biodiversidad y Cambio Climatico de Campeche (SEMABICE). ATIBT es
reconocida por su trabajo en el desarrollo de una industria de madera tropical sostenible, ética y alineada
con las legislaciones locales e internacionales, destacando la madera como un recurso renovable esencial
para el desarrollo socioeconémico de los paises productores.

La region de la Peninsula de Yucatan, especificamente los estados de Campeche y Quintana Roo, es rica
en biodiversidad y cuenta con una red extensa de ejidos forestales que desempefian un papel
fundamental en la conservacion ambiental y el desarrollo econdmico local. Estos ejidos, considerados
pilares del manejo forestal sostenible, enfrentan desafios significativos para cumplir con normativas
internacionales y acceder a mercados de alto valor afiadido.

En este contexto, el proyecto tiene como objetivo principal fortalecer las capacidades productivas y
comerciales de los ejidos forestales, promoviendo su integracidon en cadenas de valor sostenibles que
cumplan con los requisitos del mercado europeo. Para lograrlo, el proyecto desarrollard entre mayo del
2025 y febrero del 2026 las siguientes actividades especificas:

e Talleres practicos para la implementacién de modelos de transformacion nearshoring.
e Desarrollo de acciones comerciales para vincular ejidos forestales y compradores para el mercado

europeo.

Esta iniciativa representa un paso estratégico hacia la consolidacién de un sector forestal mas
competitivo, sostenible y orientado a mercados internacionales.
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2/ Objeto del contrato y tareas especificas

El objeto de esta licitacion es la contratacién de una empresa consultora (o una asociacion temporal de
empresas) con experiencia en el sector forestal, comercio internacional y manejo de ejidos en la Peninsula
de Yucatan, para la ejecucién de las siguientes actividades clave:

A. Taller para el desarrollo de modelos de transformacion nearshoring (Actividad A2.3):

Este taller tiene como finalidad fortalecer la capacidad de transformacion y adaptacién de ejidatarios
mediante la identificacién y desarrollo de modelos de negocio basados en la transformacion nearshoring.
Este enfoque, implica trasladar o fortalecer la produccién en ubicaciones mds préximas a los mercados de
destino, reduciendo costos logisticos y facilitando el acceso a clientes internacionales.

Se espera que, a partir de este proceso, se generen proyectos viables que permitan a los ejidos acceder a
mercados internacionales con productos de mayor valor afiadido, aprovechando su potencial productivo
y garantizando una integracién competitiva en cadenas de suministro regionales.

Tareas especificas

El consultor deberd coordinar y facilitar dos talleres con metodologias participativas, dirigidos a al menos
20 ejidatarios, con los siguientes componentes clave:

e Diagnoéstico e identificacidon de oportunidades: Evaluacidn inicial para determinar la viabilidad de
integrar a los ejidos en cadenas de valor internacionales bajo esquemas de transformacion
productiva.

e Desarrollo de estrategias de innovacion: Implementacién de herramientas para optimizar
procesos productivos y agregar valor a los productos forestales.

e Exploracién de mecanismos de financiamiento: Analisis y caracterizacién de esquemas mixtos de
financiamiento para la capitalizacién de proyectos.

e Identificacidn de proyectos financiables: Formulacidon de al menos cinco proyectos orientados a
la exportacion de productos forestales con acceso a lineas de apoyo de la Secretaria de Desarrollo
Econdémico de Quintana Roo.

Indicadores de éxito:

e 20 ejidatarios participantes en el taller.
e 5 proyectos viables de nearshoring identificados y alineados con lineas de ayuda
gubernamentales.
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Metodologia y enfoque:

El taller estara basado en la metodologia LEAN, promoviendo la construccién de modelos de negocio
agiles y eficientes. Presentacion de conceptos bésicos y herramientas de diagndstico (por ejemplo, Lean
Canvas y analisis FODA). Los temas que desarrollar incluyen:

1. Identificacidn de oportunidades de transformacién nearshoring — Uso de dindmicas de lluvia de
ideas con la participacién de productores, importadores y comunidades locales.

2. Desarrollo del modelo econémico — Aplicacion de herramientas visuales para definir la propuesta
de valory la estructura financiera del negocio.

3. lIdentificacidon de aliados estratégicos — Mapeo de actores clave y determinacion de roles
colaborativos en la cadena de valor.

4. Definicién de estrategia comercial — Elaboracion de pitch y simulaciones de presentaciones
empresariales.

5. Oportunidades de financiamiento — Identificacion de fuentes de apoyo financiero, con énfasis en
los programas de la Secretaria de Desarrollo Econémico de Quintana Roo.

B. Facilitacion comercial para la exportacion (Actividad A3.1):

Esta actividad tiene como objetivo identificar oportunidades de acceso a mercados de mayor valor
afiadido para los ejidos productores madereros participantes de Campeche y Quintana Roo. Se busca
establecer vinculos comerciales con empresas compradoras que faciliten la insercién de estos actores en
el mercado europeo.

El consultor a cargo debera asegurar que estas oportunidades cumplan con las normativas internacionales
y los estandares de sostenibilidad, garantizando que la comercializacién de los productos madereros se
alinee con los requisitos del mercado global y contribuya al fortalecimiento de la cadena de valor
internacional.

B.1 Capacitacién comercial a ejidos y MiPymes:

Previo al encuentro comercial, el consultor debera disefiar y ejecutar al menos una sesidon formativa
dirigida a 20 ejidatarios, con el objetivo de fortalecer sus capacidades en temas clave para la
comercializacion de productos forestales en mercados internacionales. La capacitacién se enfocara en:

e Requisitos del mercado europeo: Normativas ambientales y comerciales aplicables, incluyendo el
Reglamento UE 2023/1115.

e Certificaciones de sostenibilidad y trazabilidad: Estandares indispensables para la exportacion de
productos forestales.
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e Procesos comerciales internacionales: Estrategias para la negociacién efectiva con compradores
europeos.

Indicadores de éxito:
e 20 ejidatarios capacitados en habilidades comerciales y exportacion.
Metodologia y enfoque:

e Desarrollo de habilidades para la creacién de un pitch de ventas efectivo.
e Preparacidny organizaciéon del material y la documentacién comercial necesaria.
e Estrategias para la negociacién y comunicacién en entornos internacionales.

B.2 Facilitacion del encuentro empresarial (B2B):

El consultor deberd organizar al menos un evento comercial dirigido a 100 participantes, incluyendo
ejidatarios, representantes de empresas compradoras, instituciones gubernamentales, integrantes del
proyecto y otros actores clave. Este encuentro estara disefiado para facilitar la conexién entre los ejidos
y potenciales compradores para el mercado europeo, promoviendo oportunidades comerciales y facilitar
oportunidades comerciales.

Actividades del evento

e Convocatoria de actores clave, incluyendo empresas compradoras para el mercado europeo,
representantes de mercados europeos, empresas del sector local, representantes de
administraciones publicas, entre otros.

e Disefo y gestion de un programa de actividades, que incluira:
o Presentaciones técnicas y comerciales.
o Mesas de negociacion y rondas de negocios.
o Espacios de intercambio de mejores practicas.

Indicadores de éxito:

e Organizaciéon de al menos 1 encuentro comercial que permita alcanzar al menos a 100
representantes.

Metodologia y enfoque:

e Desarrollo de una planificacion integral del evento, definiendo actividades, tiempos y roles.
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Asesoramiento en la creacion de presentaciones comerciales, resaltando los atributos
diferenciadores de los productos de los ejidos.

Facilitacidon de las reuniones de negocios, garantizando que los encuentros sean productivos y
orientados a generar acuerdos comerciales.

Implementacion de mecanismos de evaluacién, incluyendo encuestas y seguimiento de acuerdos
posteriores al evento. Asi como la asignacién de personas claves en el ejido que den continuidad
a los compromisos comerciales adquiridos.

B.3 Gestidn y facilitacion comercial:

El consultor deberd supervisar y ejecutar acciones comerciales que faciliten la vinculacion efectiva de los

ejidatarios con el mercado europeo. Para ello, se enfocara en identificar oportunidades comerciales,

gestionar procesos regulatorios y apoyar en la negociacion y formalizacion de acuerdos. Entre sus tareas

se incluye:

Desarrollo y acompafiamiento en la implementacion de procedimientos técnicos y regulatorios
para la introduccion de dos nuevas especies en el mercado.

Identificacion y conexién con compradores potenciales para mercados de la Unién Europea,
interesados en madera tropical mexicana.

Supervisién y apoyo en el proceso de negociacidn y cierre de acuerdos comerciales.

Gestidn del proceso de exportacidn, asegurando el cumplimiento de normativas comerciales y
certificaciones ambientales.

Indicadores de éxito:

Al menos 3 expresiones de interés logradas entre los ejidos y potenciales empresas compradoras
para el mercado europeo

Metodologia y enfoque:

Analisis y segmentacion del mercado europeo, priorizando clientes alineados con los valores de
sostenibilidad del proyecto.

Acompafiamiento en la negociacidn, brindando soporte a los ejidatarios durante el cierre de
acuerdos.

Estrategia de seguimiento post-venta, asegurando la formalizacion y continuidad de las relaciones
comerciales establecidas.
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3/ Duracion del contrato

La duracidn del contrato sera de 10 meses, comenzando en mayo de 2025 y finalizando en febrero de
2026. No se contempla la posibilidad de prérroga. Las actividades deberdn ser realizadas dentro del plazo
establecido, cumpliendo con los entregables y cronogramas acordados.

4/ Lugar de ejecucion de los trabajos

Los trabajos se llevaran a cabo en los estados de Campeche y Quintana Roo, en la regidn de la Peninsula
de Yucatan, México. La consultora debera demostrar capacidad logistica y operativa en la region.

Considerar que el idioma del contrato es el espafiol inicamente, ofertas recibidas en otro idioma o no
acrediten dominio del idioma espafiol seran descartadas automaticamente.

Se requiere que la empresa consultora:
e Realice visitas presenciales a los ejidos forestales seleccionados para garantizar una interaccién

directa con los actores locales.

e Coordine localmente las actividades relacionadas con la capacitacidn, los talleres de nearshoring
y la organizacién de un encuentro empresarial.

e Supervise in situ los aspectos comerciales, logisticos y técnicos necesarios para la exportacion de
un contenedor de madera tropical mexicana a la Unién Europea.

5/ Presupuesto

El presupuesto maximo asignado para la ejecucion de los trabajos es de 62,000 EUR, sin incluir los
impuestos aplicables segin la normativa vigente. Este presupuesto deberd cubrir:
e Honorarios profesionales del equipo consultor.

e Gastos logisticos, como desplazamientos, vidticos y materiales necesarios para laimplementacion
de talleres y eventos.

e Recursos técnicos para la facilitacion del encuentro comercial y el cumplimiento de normativas

de exportacion.

La propuesta econdmica debera detallar el desglose de costos asociados a cada actividad y garantizar la
optimizacidn de recursos para cumplir con los objetivos del proyecto.
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6/ Entregables e informes a presentar

El contrato contempla la entrega de una serie de productos y reportes que deben evidenciar el
cumplimiento de los objetivos y el alcance de cada actividad. Cada entregable debera incluir la
documentacién que respalde el logro de los indicadores de éxito, y se presentara en formato digital (PDF)
y, cuando se requiera, en formato fisico.

A. Entregables del Taller para el Desarrollo de Modelos de Transformacién Nearshoring (Act. 2.3):

1. Plan de trabajo inicial:

o Cronograma detallado con actividades, fechas, responsables y metodologia de
implementacion del taller.
o Definicion de indicadores de impacto, en particular:
= Numero de ejidatarios participantes (meta: 20).
= Numero de proyectos viables a desarrollar (meta: 5, con al menos 5 ejidatarios
involucrados en cada uno).

2. Informe técnico del taller:

o Resumen y analisis de los contenidos y dindmicas realizadas en las dos sesiones.
o Descripcion detallada de la aplicacidn de la metodologia LEAN, incluyendo:
= |dentificacion de oportunidades de transformacion nearshoring.
» Desarrollo del modelo econdmico.
» |dentificacidon de aliados estratégicos.
= Definicion de estrategia comercial.
* Andlisis de oportunidades de financiamiento.
o Presentacion de los resultados obtenidos, destacando:
» La participacion de 20 ejidatarios.
» Laidentificacidon y formulacion de 5 proyectos viables.
o Recomendaciones y lecciones aprendidas para futuras iniciativas.

3. Documentacion de seguimiento y retroalimentacion:

o Registro de asistencia, evaluaciones y encuestas de satisfaccion de los participantes.
o Propuesta de seguimiento post-taller para dar continuidad a los proyectos identificados
(incluyendo reuniones periddicas y reportes de avance).
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B. Entregables de la Facilitacion Comercial para la Exportacion (Act. A3.1)

1. Informe de capacitacion previa:

o Contenido y materiales desarrollados para la capacitacién de las MiPymes, orientada a
fortalecer habilidades comerciales (elaboracidn de pitch, preparacion de documentacion,
entre otros).

o Registro de asistencia y evaluacion de la sesidn, con la meta de contar con 20 MiPymes
participantes.

2. Informe del encuentro comercial (B2B):

o Documentacidn integral del evento, que debera incluir:
= Descripcion de la jornada.
= Detalle de las reuniones realizadas en el segundo dia.
o Evidencia que respalde los siguientes indicadores:
= Numero total de participantes en encuentros comerciales: 100.
= Numero de encuentros comerciales realizados: Al menos 1.
= Numero de expresiones de interés logradas: 3.
o Andlisis de la eficacia del evento en la generacion de vinculos comerciales.

3. Informe de acompafamiento y seguimiento post-evento:

o Registro de las acciones de apoyo y acompafiamiento brindadas a las MiPymes durante
el evento.

o Seguimiento a los acuerdos y expresiones de interés generados, incluyendo un analisis de
la continuidad de las negociaciones y recomendaciones para potenciar la vinculaciéon
comercial a futuro.

C. Indicadores de Impacto y Evaluacion Global del Proyecto

1. Informe de impacto final:

o Integracién y andlisis comparativo de los indicadores alcanzados versus los proyectados
para cada actividad.

o Conclusiones sobre el impacto del proyecto, identificando éxitos, dreas de mejora y
recomendaciones para la continuidad o replicabilidad del modelo.

2. Documentacion de Auditoria y retroalimentacion:

o Recopilacién de evaluaciones internas y externas realizadas durante el desarrollo del
proyecto.
o Anadlisis de encuestas de satisfaccion y feedback cualitativo de todos los actores
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involucrados (ejidatarios, empresas invitadas y facilitadores).

Formato y Plazos de Entrega:

e Cada entregable deberd ser presentado segun el cronograma establecido en el plan de trabajo

inicial.

e Los informes deberan contar con anexos de evidencia (fotografias, registros de asistencia,

presentaciones, entre otros) que respalden el cumplimiento de los objetivos e indicadores.

e Se garantizard la transparencia y la trazabilidad de los resultados a lo largo de todas las fases del

proyecto.

7/ Plan de trabajo y Metodologia de evaluacion

ene- feb- mar- abr- may jun- jul- ago- sep- oct- nov- dic-| ene- feb- mar- abr-

ACTIVIDADES TAREAS 25 25 25 25 -25 25 25 25 25 25 25 25 26 26 26 26
Actividad A2.3Taller | preparacion del taller
para el desarrollo de nearshoring
modelos de
transformacién Desarrollo de los talleres de
nearshoring nearshoring

Actividad A3.1
Facilitacion
comercial parala
exportacion

Preparaciény planificacion

Capacitacion comercial y
conexién inicial con
compradores

Encuentro comercial
empresarial

Seguimiento y formalizacion
de acuerdos comerciales

Coordinacion logistica para
exportacion

Evaluaciény cierre del
contrato

Para asegurar la efectividad del proyecto y el logro de sus objetivos, se implementara un sistema de

evaluacién integral que combine criterios cuantitativos y cualitativos:

Evaluacidon continua y seguimiento

e Reuniones periddicas: Se realizaran sesiones de seguimiento (mensuales o al final de cada fase)

para revisar el progreso, identificar desafios y proponer ajustes.
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e Monitoreo en tiempo real: Se requiere el registro de la participacién, la calidad de las actividades
y los resultados inmediatos (por ejemplo, nimero de proyectos identificados, asistencia a
capacitaciones, etc.). El consultor propondra el mecanismo para poder llevarlo a cabo.

Mecanismos de retroalimentacion

e Encuestasy evaluaciones: Aplicacion de cuestionarios de satisfaccion al término de cada sesiény
evento, para recabar opiniones y sugerencias de los participantes.

e Grupos focales y entrevistas: Recopilacion de feedback cualitativo mediante entrevistas y
sesiones de discusion con actores clave (ejidatarios, facilitadores y representantes de empresas).

e Analisis de reuniones y acuerdos: Evaluacidon del impacto de las rondas de negocios y del
seguimiento posterior a los encuentros comerciales.

8/ Perfil de los consultores requeridos

El equipo consultor deberd estar compuesto por profesionales altamente calificados y con experiencia
comprobada en las areas clave del proyecto. Los perfiles minimos requeridos son los siguientes:

Perfil Experiencia profesional

e Al menos cinco afios de experiencia liderando proyectos de desarrollo
territorial y sostenibilidad en México.

e Conocimiento y experiencia en sistemas de trazabilidad, comercio internacional
y dindmica territorial de sistema ejidal mexicano.

Coordinador/a | e Experiencia en la gestion de proyectos multidisciplinarios con resultados

del proyecto tangibles en contextos rurales y comunitarios.

e Conocimiento profundo del sector forestal mexicano, con especial énfasis en
las dindmicas productivas y sociales de Campeche y Quintana Roo.

e Experiencia en estrategias de financiamiento y desarrollo empresarial
orientadas a mercados internacionales.

e Experiencia en el disefio e implementacidn de estrategias comerciales
internacionales, con énfasis en el mercado europeo.
e Trayectoria en negociacion y formalizacién de contratos para productos

Especialista en forestales o sectores afines.
comercio e Conocimiento en la gestion logistica de envios internacionales, asegurando el
internacional cumplimiento de estandares regulatorios y comerciales.

e Familiaridad con normativas clave, como el Reglamento UE 2023/1115.
e Habilidad para dinamizar espacios comerciales y resolver conflictos en

entornos de negociacion.
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Especialista en
articulacion
territorial

Al menos 5 afios de experiencia con comunidades locales, ejidos forestales y
colectivos en Campeche y Quintana Roo.

Conocimiento sdlido de normativas nacionales e internacionales sobre manejo
forestal sostenible.

Habilidad para coordinar actividades de campo, logistica de eventos y gestién
de materiales.

Experiencia en la interaccion y articulacién con actores locales, incluyendo
autoridades comunitarias, organizaciones civiles e instituciones publicas del
territorio.

Conocimiento profundo del territorio, sus redes locales, dindamicas
socioculturales y recursos logisticos.

9/ Presentacion de ofertas y procedimiento de adjudicacion

Las propuestas deben enviarse en formato PDF al correo electrénico de la Secretaria de ATIBT:

secretariat.admin@atibt.org . La fecha limite para la recepcidn de ofertas es el 14 de abril del 2025 a las

23:59 h (CET). Las ofertas recibidas fuera de plazo no seran consideradas.

Documentacidn requerida:

e Presupuesto detallado: Desglose de costos asociados a las dos lineas principales del proyecto:

Taller de transformacion nearshoring y Facilitacién comercial y exportacion.

e Presentacion de la empresa: Experiencias relevantes en proyectos similares, con énfasis en

conocimientos técnicos y trabajos previos en Campeche y Quintana Roo. Incluyendo perfil del

equipo asignado y curriculums de los consultores principales.

e Carta de compromiso: Declaracion de disponibilidad del equipo para desplazarse y operar en las
regiones indicadas. Asi como garantia de cumplimiento con las fechas, tareas y estandares

establecidos en el contrato.

En el caso de asociacion temporal de empresas se requerira el acuerdo de asociacion firmado por las

partes y que incluya el reparto de tareas y presupuesto y la asignacion de una empresa lider,

responsable ultima de la ejecucidn y la interlocucién con ATIBT.

Las propuestas seran vdlidas hasta la resolucién de la licitaciéon. En caso de cambios significativos en las

normas o condiciones del proyecto, se repetira el proceso, dejando sin efecto las ofertas anteriores.
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10/ Criterios adjudicacion

La evaluacion de las ofertas se basara en dos componentes principales, con un maximo total de
100 puntos.

Oferta econémica (25 pts.)

El presupuesto tendra un peso de 25 puntos, y la puntuacion se calculard mediante la formula:

Pi=P 0./0;
P; = puntos de la oferta i
P = puntos del criterio precio
O; = precio de la oferta i
Onm = precio de la mejor oferta

Se desestimardn las ofertas anormalmente bajas o temerarias. Se considerard una oferta anormalmente
baja o temeraria aquella que sea inferior en mds de un 20% respecto a otra oferta presentada y, al mismo
tiempo, inferior en mds del 10% respecto a la media aritmética de las ofertas presentadas.

Oferta técnica (75 pts.)

La evaluacidn técnica tendrd un peso de 75 puntos. La evaluacion se dividird en dos categorias principales:

Calidad de la propuesta técnica (20 pts.): Se evaluard la calidad, coherencia y pertinencia de la propuesta
técnica presentada. Maximo 3 pdginas:

Criterio de evaluacién Puntaje
Metodologia propuesta para las actividades del proyecto: claridad, adecuaciéon y detalle en 10 pts.
el disefio de las actividades (taller de transformacidn nearshoring y facilitacion comercial).
Innovacion en las estrategias planteadas: Enfoques innovadores que garanticen el éxito de 5 pts.
las actividades y la integracion efectiva de los ejidos en mercados internacionales.
Cronograma y plan de trabajo: Factibilidad, claridad y alineacién del cronograma con los 5 pts.
objetivos del proyecto.

Experiencia de la empresa y equipo de trabajo (55 pts.)

Criterio de evaluacion Puntaje
a) Experiencia de la empresa (40 pts.)
Experiencia de la organizacidn en proyectos de sostenibilidad, manejo forestal y comercio 8 pts.
internacional, con especial enfoque en Campeche y Quintana Roo.
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Conocimiento y experiencia en el cumplimiento y aplicacién de normativas
internacionales, tales como el Reglamento EUDR, y en certificaciones de sostenibilidad 8 pts.
(FSC, PEFC, entre otras).

Experiencia comprobada con instituciones publicas y federales de Quintana Roo vinculadas

. . 8 pts.
al comercio exterior.

Conocimiento del sistema ejidal de México y experiencia en trabajo y vinculacién con este 8 ot
. o o pts.
tipo de organizaciones de al menos 5 afios.

Comprobado relacionamiento a nivel europeo que permita movilizar empresas en el sector
. N 8 pts.
maderero a la oportunidades identificadas.

a) Equipo de trabajo (15 pts.)

Coordinador/a del proyecto: Experiencia comprobada en la direccidn de proyectos de
sostenibilidad y desarrollo territorial, especialmente en la Peninsula de Yucatan durante al 5 pts.
menos 5 afos.

Especialista con mas de 5 afios de experiencia en comercio internacional: Experiencia en
exportaciones hacia mercados europeos, dominio de normativas como el Reglamento 5 pts.
EUDR y habilidades en la gestidn logistica internacional.

Especialista en articulacion territorial: Experiencia operativa en Campeche y Quintana Roo,
con capacidad para coordinar actividades logisticas y la organizaciéon de eventos en 5 pts.

terreno.

11/ Facturacion y condiciones de pago

El proveedor de servicios facturara sus servicios conforme al cumplimiento de los entregables, de acuerdo
con el siguiente calendario de pagos:

Periodo Monto
Producto Concepto %
de pago (EUR)
o Cronograma detallado y estrategia
ler Plan de trabajo inicial 20% 12.400,00

de implementacion

Identificacion de proyectos
Informe técnico del taller de proy

2do .. . financiables y analisis de 30% 18.600,00
transformacion nearshoring ] i
oportunidades nearshoring

Informes de las sesiones de o .
L Capacitacion técnica y planificacién
3er capacitacién y programa de . . 30% 18.600,00
L ] de actividades comerciales
facilitacion comercial

Informe final del encuentro Resultados del evento B2B, acuerdos
4to comercial y proceso de comerciales y cumplimiento de 20% | 12.400,00

exportacion normas y logistica de exportacion
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Condiciones de pago:

1. Los pagos se realizardn tras la presentacién y aceptaciéon de los productos correspondientes,
cumpliendo con los estandares especificados en los términos de referencia.

2. El plazo para efectuar los pagos serd de 45 dias habiles posteriores a la recepcidn de las facturas
emitidas por el proveedor.

3. Llas facturas deberan detallar los conceptos relacionados con los entregables especificos, de
acuerdo con el calendario de pagos establecido.

4. En caso de que un producto no cumpla con los estandares requeridos, el proveedor serd
notificado para realizar los ajustes necesarios antes de la aprobacién y pago correspondiente.

- Fin del documento -

Association Technique Internationale des Bois Tropicaux - 45 bis, Avenue de la belle Gabrielle - 94736 Nogent-sur-Marne Cedex - Francia
Web: https://www.atibt.org/en - e.mail : sec@atibt.org - Tel. +33 (0)1 43 94 72 68 - Fax +33 (0)1 43 94 72 09

15


https://www.atibt.org/en

